it Riesenschritten erobert
die stiddeutsche Kumavi-
sion AG den Markt, Die

Warenwirtschaft BSS.tire basiert
auf der Microsoft Dynamics
NAV-Software und bietet mit
der Anbindung an den grdBten
Software-Konzern der Welt,
Microsoft, die grofite Entwick-
lungssicherheit, die es gibt -
sicherlich ein Grund, warum die
BSS-tire-Software zum Standard
bei point S erkldrt wurde. Zwar
ist die Software in der Koope-
ration noch gar nicht so stark
verbreitet, doch gewinnt BSS.
tire zunehmend groRe Filia-
listen wie Reifen Wagner L.S. aus
Landshut oder auch Reifen Miiller
aus Hammelburg - dieser Deal,
siehe Kastentext, wurde auf der
Messe perfekt. Mehr noch: wer-
bewirksam veranstaltete Kuma-
vision den ersten Referenz-Talk
dieser Art auf dem Messestand
bei dem Rita Proll als Mitglied
der Geschaftsleitung bei Reifen
Wagner iiber ihre Erfahrung mit
der Software berichtete.

Sehr breit aufgestellt im Soft-
wareangebot sind auch die GD-
Handelssysteme. Am GDHS-Stand
konnnten die Messebesucher
sich tiber TYSYS und das ange-
schlossene B2B-Bestellsystem
www.tysys24.de informieren,
bei dem der Online-Shop weiter
optimiert wurde. Die TYSYS-
Kunden, darunter Automobil-
hersteller, Reifenfachhandler
und Kfz-Werkstédtten, haben
hier auch Zugriff auf das Fel-
genberatungssystem der GDHS,
das mittlerweile auch Stahlkom-
plettrader konfigurieren kann.
Das Warenwirtschaftssystem
der GDHS heilt tiresoft II, mit
dem es moglich ist, Reifen- und
Autoservicebetriebe »ganzheit-
lich« - so die GDHS - zu fiihren,
Dazu enthdlt es alle Kompo-
nenten, die fiir den Reifenfach-
handel eine Rolle spielen. Die
Software bietet unter anderem
Schnittstellen zum Managament-
Informations-System (MIS), zum
Credit Pool der GDHS, zu Teile-
Lieferanten, zum Price Analysing
Tool und anderes mehr.

Die grofen Reifenshops
erregen nach wie vor das grote
Interesse. Hier sind vor allem

Breites Spektrum von IT-Lésungen:

Von Peter Schmidt

DAS GANZE SPEKTRUM der IT-Losungen fiir den Reifenfachhandel war auf der
Messe zu sehen: Warenwirtschaftsysteme, B2B- und B2C-Shopsysteme und die
neuesten Beratungssysteme zur Felgenumriistung. Tendenz: Alles wird diffe-
renzierter, filigraner und umfangreicher in den Funktionen.

".
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Erfolgeice Messeteilnahme:
Reifen Miiller KG wahlte BSS.tire

Viele behaupteten, die Reifenmésse diente nur dem »Smalltalk«.
Nicht so bei KUMAvision. Der deutsche Softwarevertrieb gewann das
Unternehmen Reifem Miiller KG mit Sitz in Hammelburg als neuen
Kunden fiir die BSS.tire.

Zum Einsatz von BSS.tire kommen neben den Standardfunktionen, wie
dem integrierten hochaktuellen Artikelstamm mit ca. 80.000 Reifen-
und Felgendaten, auch unternehmensspezifische Anpassungen fiir die
rund 175 Anwender: Dazu zdhlt neben der Echtzeit-Anbindung der Fili-
alen auch die Abbildung der LogistiRkette®im neuen Verteilerzentrum, so
dass die Hammelburger Reifenspezialisten unternehmensweit von den
schlanken Prozessen einer integrierten Softwareldsung profitieren.
Jiirgen Natter, Bereich Reifenhandel der KUMAvision AG: »Berater der
Firma Reifen Miiller haben unser Angebot mit einem ausfiihrlichen
Pflichtenheft auf Herz und Nieren gepriift. Wir konnten alle Anforde-
rungen erfiillen und haben nicht zuletzt dank unseres nachgewiesenen
Prozess-Know-hows und unserer Branchenkompetenz den Zuschlag dafiir
erhalten.«

Seit {iber 40 Jahren ist Reifen Miiller KG erfolgreich im Reifen- und
Zubehorgeschift tatig. ber 350 Mitarbeiter betreuen ein Service-
netz mit 30 Filialen und Montagestationen. Das Firmen-Portfolio stellt
erhebliche Anforderungen an die im Unternehmen eingesetzte Waren-
wirtschaft. Nicht zuletzt das stetige Wachstum und das eigene Runder-
neuerungswerk machten die Ablosung der bisher eingesetzten Indivi-
duallésung erforderlich. Klaus Miiller, Geschaftsfiihrer der Reifen Miiller
KG: »Unsere Wahl fiel auf BSS.tire, da wir in der Ldsung durch ihr
Gesamtkonzept und den existierenden Funktionsumfang die beste Pers-
pektive fiir uns sehen.«

Neben der Erfahrung der KUMAvision war die technische Basis der neuen
Branchenl&sung fiir die Einfiihrung von BSS.tire ausschlaggebend: »Ein
weiterer wesentlicher Punkt bei der Entscheidungsfindung fiir uns war,
dass Microsoft Dynamics NAV die Plattform fiir BSS.tire ist. Das neue
System bietet uns dadurch eine hohe Investitionssicherheit und integ-
riert sich auch gut in unsere bestehende IT-Landschaft«, resiimiert
Miiller die Entscheidung fiir BSS.tire.

zeigt. Der Hingucker am Stand
aber war der Werk-getunte Mini
Cooper S, der mit seinen 210 PS
unter der Haube ziemlich viel

Tyre24 und Gettygo zu nennen,
die permanent ihre Shops mit
neuer, einfacherer Gestaltung
und neuen Funktionen opti-

mieren. Gettygo beispielsweise
bietet die Kalkulation des Lie-
fertermin, die in Abhdngigkeit
zur Postleitzahl des Kunden
errechnet wird. Der voraussicht-
liche Liefertermins wird ange-

Lust auf den Cabrio-Sommer
macht. Fiir vier Wochen ist der
kompakte Flitzer iiber die Som-
mermonate zu gewinnen und
zwar durch Verlosung unter den
registrierten aktiven Kunden.
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Uwe Plate von Schaal Informatic demonstrierte die Linux-basierte Waren-
wirtschaft Propar, die es auch als »Software on Demand« gibt.

Jede Bestellung gilt als Los.
Konkurrent Tyre24 brachte der-
weil »Survival-Pakete« unter
die Leute mit Gummibdrchen,
Prosecco-, Energydosen sowie
weiteren iberlebenswichtigen
Details. Vorgestellt wurde aber
die neue, wesentlich iibersicht-
licher gestaltete tyre24.de-Web-
site, die mit einer komfortablen

Reifensuche, der Darstellung
mehrerer GroRhandler mit der
Anzeige von Lieferzeiten, einem
Alufelgenkonfigurator und vielen
weiteren Funktionen aufwartet.
Michael Saitow will vor allem
auch den Vorwurf des Preisdum-
pings abschiitteln: »Anbieter
konnen sich auch durch die Lie-
ferfahigkeit unterscheiden«. M

AutoRaderReifen - Gummibereifung 07|2008 49




